
17-18 decembrie 2010

BORZEªTI OFFICE

BUILDING

Timiºoara
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Cum sã îþi (re)scrii

planul de afaceri

pentru a ieºi

învingãtor din crizã

Costul întregii conferinþe este de 400 RON (în

aceastã sumã sunt incluse pauzele de cafea ºi

materialele scrise).

Având în vedere cã avem un numãr limitat de

locuri, vã rugãm sã confirmaþi participarea la

seminar pânã la data de 10 decembrie.

Persoanã contact: 

Ciprian Stoica

Tel.: 0758 835 956

E-mail: ciprian.stoica@romcom.ro

Seminar susþinut de:



DATA: 17-18 decembrie 2010

LOCUL: BORZEªTI OFFICE BUILDING Timiºoara

Str. Sf. Apostoli Petru ºi Pavel nr. 1, et. II

REFERENT

Vlad Mihuþ

Experienþa de aproape 10 ani în

furnizarea de servicii de dezvoltare

pentru afaceri mici ºi mijlocii l-a

echipat pentru a deveni un

consultant de succes. Din 2006 este

Managing Partner al ROMCOM, alãturându-se echipei

dupã ce a lucrat într-o companie americanã

specializatã în servicii de consultanþã pentru fuziuni ºi

achiziþii. De asemenea, Vlad Mihuþ a colaborat cu

Universitatea Emanuel din Oradea ca profesor asociat

în cadrul modulelor de scrierea planului de afaceri ºi

managementul IMM-urilor.

SEGMENTUL ÞINTÃ

Întreprinzãtori ºi persoane cu funcþii de conducere

care doresc sã-ºi (re)organizeze mai bine afacerea în

contextul economic actual.

OBIECTIVE

Ultimii ani au scuturat din temelii mediul de afaceri, ºi

în special afacerile mici ºi mijlocii. Experienþele ºi

lecþiile învãþate în perioada de crizã economicã ne fac

mult mai pregãtiþi pentru intrarea într-un nou ciclu de

creºtere economicã. Ce pot învãþa din experienþa

anilor trecuþi? Cum îmi redefinesc viziunea,

obiectivele ºi strategia în noul context de piaþã? Care

sunt resursele de care am nevoie ºi elementele cheie

pentru succes? Ce voi face diferit în afacerea mea

dupã acest seminar? În cadrul seminarului

participanþii vor rãspunde la aceste întrebãri ºi vor

învãþa cum sã (re)scrie planul afacerii plecând de la

situaþia actualã, pentru a-ºi putea atinge obiectivele

propuse.

VINERI, 17 DECEMBRIE 2010

14:00  Sesiunea 1: De unde plecãm?

Ce putem învãþa din experienþa ultimilor ani?

Unde suntem astãzi? Analiza SWOT.

15:15 Pauzã de cafea

15:30 Sesiunea 2: Încotro mergem mai departe?

Definirea viziunii, obiectivelor, segmentelor 

de piaþã ºi oportunitãþilor strategice vizate.

16:45 Pauzã de cafea

17:00 Sesiunea 3: Care sunt resursele de care 

avem nevoie?

Identificarea resurselor necesare pentru 

îndeplinirea obiectivelor propuse - oameni, 

infrastructurã ºi mijloace fixe, finanþare, etc.

SÂMBÃTÃ, 18 DECEMBRIE 2010

09:00  Sesiunea 4: Cum structurez planul de 

afaceri?

Prezentarea structurii de bazã ºi a secþiunilor 

principale care alcãtuiesc planul de afaceri.

10:15 Pauzã de cafea

10:30 Sesiunea 5: Care sunt elementele cheie 

pentru succes?

Identificarea elementelor critice care pot 

determina succesul sau eºecul afacerii.

11:45 Pauzã de cafea

12:00 Sesiunea 6: Ce voi face diferit în afacerea 

mea?

Ce voi face mai departe? 

Ce voi înceta sã mai fac?

Concluzii.


